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ส่วนที ่1  ความเป็นมาของกจิการ / โครงการ และผู้บริหาร 
 

ความเป็นมาของกจิการ / โครงการ 

1. ช่ือเจา้ของกิจการ  ................................................................................................................................................. 
      ช่ือกิจการ (ถา้มี)  ................................................................ปีท่ีก่อตั้งกิจการ......................................................... 

2. ท่ีตั้งของสถานท่ีประกอบการ ............................................................................................................................... 
.............................................................................................................................................................................. 

3. ประเภทสินคา้หรือบริการ...................................................................................................................................... 

4. ระยะเวลาการก่อตั้งกิจการ 
 ดาํเนินธุรกิจมาแลว้มากกวา่  5 ปี    ดาํเนินธุรกิจมาแลว้ 3 - 5  ปี 
 ดาํเนินธุรกิจมาแลว้ไม่เกิน 1 - 3 ปี    ดาํเนินธุรกิจมาแลว้ไม่เกิน 1 ปี  
 เป็นผูป้ระกอบการใหม่  ไม่เคยทาํธุรกิจมาก่อน 

5. ลกัษณะกิจการ / โครงการ 
เร่ิมกิจการใหม่   ขยายกิจการ  ปรับปรุงกิจการ 
คาดวา่จะเร่ิมดาํเนินการ ประมาณเดือน  ................... ปี .............. (แนบตารางแผนการดาํเนินงาน) 

ประวตัิและประสบการณ์ผู้บริหาร 

ช่ือ นามสกลุ ...........................................................................อาย ุ............................ปี 
ตาํแหน่ง ......................................................................................................................... 
ระดบัการศึกษา และสถาบนั ..................................................................................................................................... 
.................................................................................................................................................................................. 

ประวตัิการทาํงาน จากอดตี ถึงปัจจุบัน 

1. ตาํแหน่ง...........................................สถานท่ีทาํงาน.......................................................... ระยะเวลา............ปี 
2. ตาํแหน่ง...........................................สถานท่ีทาํงาน.......................................................... ระยะเวลา............ปี 
3. ตาํแหน่ง...........................................สถานท่ีทาํงาน.......................................................... ระยะเวลา............ปี 

ประสบการณ์ทางธุรกจิของผู้บริหาร 

1. ......................................................................................................................................................................... 
2. ........................................................................................................................................................................ 
3. ......................................................................................................................................................................... 

 
 
 

แผนธุรกจิเพือ่ขอกู้ธนาคาร 
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 ส่วนที ่2  วตัถุประสงค์และวงเงนิสินเช่ือทีข่อกู้ 

วตัถุประสงค์ในการขอสินเช่ือ 
 เพื่อการลงทุนในการประกอบธุรกิจ   เพื่อขยายธุรกิจ ปรับปรุงกิจการ  
 เพื่อเป็นเงินทุนหมุนเวียนในการดาํเนินงาน  เพื่อชาํระหน้ีอ่ืน (ระบุ)......................................... 

วงเงนิทีต้่องการขอสินเช่ือ (กูย้มืเงิน) ...................................  บาท  เพื่อนาํไปใชจ่้ายดงัน้ี 

1. ........................................ จาํนวน ..........................................บาท 

2. .......................................  จาํนวน ..........................................บาท 

ระยะเวลาการใช้คนืเงนิกู้.......................ปี ความสามารถในการผอ่นชาํระต่อเดือน...............................บาท/เดือน 

หลกัประกนัเงนิกู้ 
.................................................................................................................................................................................... 
 ใช้ในกจิการ  ไม่ได้ใช้ในกจิการ  อืน่ๆ (ระบุ) ................................................ 

บุคคล / นิติบุคคลคํา้ประกนั 
1.  ช่ือ......................................................ตาํแหน่ง..................................ความสมัพนัธ์............................... 
2.  ช่ือ......................................................ตาํแหน่ง..................................ความสมัพนัธ์............................... 

ส่วนที ่3 แผนธุรกจิ 

แนวคดิหรือทีม่าของกจิการ / โครงการ (มลูเหตจูุงใจ หรือแรงบันดาลใจ ท่ีทาํให้ประกอบธุรกิจ หรือขยายกิจการ) 
................................................................................................................................................................................. 
................................................................................................................................................................................. 

การวเิคราะห์สถานการณ์ (SWOT Analysis) 

การวเิคราะห์จุดแข็ง จุดอ่อน โอกาส และอุปสรรค –   ภาพรวมของทั้งกิจการ 

จุดแขง็  (ปัจจัยภายในท่ีทาํให้กิจการ มีความได้เปรียบคู่แข่ง หรือมีศักยภาพในการดาํเนินธุรกิจ)  
 ................................................................................................................................................................................. 
................................................................................................................................................................................. 

จุดอ่อน (ปัจจัยภายในท่ีทาํให้กิจการ เสียเปรียบคู่แข่งขนั หรือเป็นปัญหาในการดาํเนินธุรกิจ) 
................................................................................................................................................................................. 
................................................................................................................................................................................. 

โอกาส  (เป็นปัจจัยภายนอกท่ีจะส่งเสริม หรือสนับสนุน ให้กิจการเติบโตได้ในอนาคต) 

................................................................................................................................................................................. 

................................................................................................................................................................................. 

อุปสรรค (เป็นปัจจัยภายนอกท่ีจะทาํให้กิจการไม่รุ่งเรือง เติบโตช้า เป็นอุปสรรคต่อการดาํเนินธุรกิจ)  
................................................................................................................................................................................. 
................................................................................................................................................................................. 
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การประเมินปัจจัยภายนอกเพือ่พจิารณาโอกาสทางธุรกจิ  

ปัจจัยภายนอก โอกาส อุปสรรค 

1. อุตสาหกรรม / ตลาดมีแนวโนม้ขยายตวั ใช่ ไม่ใช่ 

2. จาํนวนคู่แข่งขนัมีแนวโนม้ลดลง ใช่ ไม่ใช่ 

3. ธุรกิจไดรั้บการสนบัสนุนจากภาครัฐ ใช่ ไม่ใช่ 

4. แหล่งวตัถุดิบมีเพียงพอ ใช่ ไม่ใช่ 

5. มีเครือข่าย/พนัธมิตร สนบัสนุนในการกระจายสินคา้ ใช่ ไม่ใช่ 
* ปัจจัยภายนอก เช่น สภาพตลาด ภาวะเศรษฐกิจ สังคม กฎหมาย การเมือง วฒันธรรม ค่านิยม ความก้าวหน้าทางเทคโนโลยี และเครือข่ายธุรกิจ 
 

แผนการตลาด  

1. เป้าหมายการขายสินค้าและเงือ่นไขการขาย  

 ยอดขายปัจจุบนั..........................ต่อเดือน  ยอดขายปัจจุบนั.................................ต่อปี 

ขายเป็นเงินสด  ………..  % 

ขายเป็นเงินเช่ือ ............... %  ระยะเวลาเรียกเกบ็เงินจากลูกคา้..............วนั 

สตอ๊กสินคา้สาํเร็จรูป ............... วนั 

เป้าหมายยอดขาย  ........................  บาทต่อเดือน  เป้าหมายยอดขาย  ........................  บาทต่อปี 

2. สินค้า หรือบริการทีข่ายในปัจจุบนั    
สินค้า /บริการ ลกัษณะเด่น (ท่ีแตกต่างจากคู่แข่งขนั) 

1) ................................................................................... 1) ................................................................................... 
2) ................................................................................... 2) ................................................................................... 
3) ................................................................................... 3) ................................................................................... 

3. คู่แข่งขนั (ระบช่ืุอคู่แข่งขนั ข้อได้เปรียบ และข้อเสียเปรียบของกิจการเทียบต่อคู่แข่งขนั) 

ช่ือคู่แข่งขนัทางตรง............................................................................................................................................ 

ช่ือคู่แข่งขนัทางออ้ม ........................................................................................................................................... 

ขอ้ไดเ้ปรียบและเสียเปรียบของกิจการท่ีมีต่อคู่แข่ง 
ข้อได้เปรียบ ข้อเสียเปรียบ 

1) ................................................................................... 1) ................................................................................... 
2) ................................................................................... 2) ................................................................................... 
3) ................................................................................... 3) ................................................................................... 
4) ................................................................................... 4) ................................................................................... 
5) ................................................................................... 5) ................................................................................... 
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4. กลุ่มลูกค้าเป้าหมายทีจ่ะซ้ือสินค้า/บริหาร (ควรระบรุายช่ือ หรือกลุ่มเป้าหมายท่ีจะเจาะตลาดให้ได้มากท่ีสุด) 
...................................................................................................................................................................................................................... 

.........................................................................................……………………………………………….......................................................  

...................................................................................................................................................................................................................... 

.........................................................................................……………………………………………….......................................................  

5. กลยุทธ์ทางการตลาดของกจิการ (เพ่ือให้บรรลเุป้าหมายของกิจการ โดยใช้กลยทุธ์ 4 P หรือกลยทุธ์ท่ีเหมาะสม) 
...................................................................................................................................................................................................................... 

.........................................................................................……………………………………………….......................................................  

...................................................................................................................................................................................................................... 

.........................................................................................……………………………………………….......................................................  

6. ช่องทางการจัดจําหน่าย               ขายตรงมีหนา้ร้าน           ขายผา่นตวัแทน          ฝากขาย           

  รับจา้งผลิต  อ่ืนๆ ระบุ..........................................................................       

7. การส่งเสริมการขาย (เช่น การโฆษณา ประชาสัมพนัธ์ การลด แลก แจก แถม เป็นต้น) 
.................................................................................................................................................................................
........................................................................................................................................................................... 

แผนการผลติ  

1. เป้าหมายการผลติ / การให้บริการ 
ผลิตภณัฑ.์................................................................................................................................................. 
กาํลงัการผลิตสูงสุดต่อปี (หน่วย) .............. กาํลงัการผลิตจริงต่อปี (หน่วย)  .............  คิดเป็น (%)................ 
อตัราการเขา้พกัสูงสุดต่อปี (หอ้งพกั) .............. อตัราการเขา้พกัจริงต่อปี (หอ้งพกั) ............. คิดเป็น (%) ............. 

2. กระบวนการผลติ / การให้บริการ (อธิบายขัน้ตอนการผลิตสินค้า/การให้บริการอย่างละเอียด หรือทาํเป็นผงั อาจทาํเป็นเอกสารแนบ) 

3. แหล่งวตัถุดบิ (ส่ังซ้ือวตัถดิุบประเภทใด จากใคร ระบช่ืุอผู้จาํหน่ายวตัถดิุบ ให้ชัดเจน)  
1) ซ้ือวตัถุดิบ.............................................................จาก................................................................. 
2) ซ้ือวตัถุดิบ.............................................................จาก................................................................. 
3) ซ้ือวตัถุดิบ.............................................................จาก................................................................ 

4. การซ้ือวตัถุดบิ และเงือ่นไขการซ้ือ 
ซ้ือเป็นเงินสด  ……………. % 
ซ้ือเป็นเงินเช่ือ ......................%   มีกาํหนดชาํระเงินภายใน     วนั 

 สตอ๊กวตัถุดิบ .....................วนั 

5. แผนผงัทีต่ั้งกจิการ (อธิบายให้ละเอียด หรือวาดเป็นแผนท่ี ระบท่ีุต้ังให้ชัดเจน ทาํเป็นเอกสารแผ่นแนบ) 
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แผนการบริหารจัดการ 

1. โครงสร้างองค์กร (แสดงแผนภูมิองค์กร การแบ่งหน้าท่ีทาํงาน และระบช่ืุอคนเข้าทาํงานตามแผนภูมิองค์กร) 
 
 

 
 
 
 

2. การบริหารงาน 
 บริหารโดยเจา้ของคนเดียว 
 บริหารโดยเจา้ของและพี่นอ้ง, หรือญาติ 
 บริหารโดยมีการวา่จา้งบุคคลภายนอก 
 อ่ืนๆ (ระบุ) …………………………………………….. 

3. การจ้างงาน 
 ผูบ้ริหาร  ..... คน ค่าจา้งรวม ..................... บาท/เดือน 
 พนกังานประจาํ ..... คน ค่าจา้งรวม ..................... บาท/เดือน 

  พนกังานรายวนั ..... คน ค่าจา้งรวม ..................... บาท/เดือน 

แผนการเงนิและการลงทุน 

1. ประวตัิการตดิต่อกบัสถาบันการเงิน  

1.1 ประวตัิการตดิต่อกบัธพว. / สถาบันการเงนิอืน่     (หน่วย : บาท) 

ธนาคาร ประเภทสินเช่ือ วงเงนิ 
อตัรา
ดอกเบีย้ 

ผ่อนชําระ
(เดือน) 

ภาระหนี ้ 
ณ ............. 

ประวตัิการชําระ
หนี ้

       
       
       

1.2 ข้อมูลการหมุนเวยีนบัญชีย้อนหลงั 6 - 12 เดอืน     (หน่วย : บาท) 

ธนาคาร 
การถอนเงนิ (เฉล่ียต่อเดือน) การฝากเงนิ (เฉล่ียต่อเดือน) 

ยอดคงเหลอืเฉลีย่ 
จํานวนคร้ัง จํานวนเงนิ จํานวนคร้ัง จํานวนเงนิ 
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2. เงินลงทุน ในกจิการ / โครงการ        (หน่วย : บาท) 

รายการลงทุน เงนิลงทุนของผู้กู้ กู้จาก ธพว. คร้ังนี ้ รวม 

ท่ีดิน / ปรับปรุงท่ีดิน    

ส่ิงปลกูสร้าง / อาคาร / ร้านคา้ / ค่าตกแต่ง    

เคร่ืองจกัร    

ยานพาหนะ    

เคร่ืองมือ เคร่ืองใชส้าํนกังาน    

เงินทุนหมุนเวยีน ประกอบดว้ย    

ลูกหน้ีการคา้    

สต๊อกวตัถุดิบ + สต๊อกสินคา้สาํเร็จรูป    

หกั เจา้หน้ีการคา้    

อ่ืน ๆ (ระบุ) ......................................................    

รวม    
ช้ีแจงแหล่งท่ีมาของเงินลงทุนของผูกู้ ้
....................................................................................................................................................................................................
... 

3. ประมาณการทางการเงิน        (หน่วย :  บาท) 

รายการ 
ประมาณการ 

ปีปัจจุบัน % 25... % 25... % 25... % 25... % 25... % 

รายได ้             

ตน้ทุนขาย             

กาํไรขั้นตน้             

คชจ. ในการขายและบริหาร             

กาํไรจากการดาํเนินงาน (EBITDA)             

ค่าเส่ือมราคา (DA)             

กาํไรก่อนหกัดอกเบ้ียและภาษี (EBIT)             

ดอกเบ้ียจ่าย (I)             

กาํไรก่อนหกัภาษี (EBT)             

ภาษี             

กาํไรสุทธิ             
กระแสเงินสดคงเหลือ (EBITDA)             
ชาํระค่างวด (ตามตารางผ่อนค่างวด)             
กระแสเงินสดหลงัชาํระค่างวด             
ความสามารถในการชาํระหน้ี (ควร > 1.3 เท่า)             
DSCR (= EBITDA / ค่างวดท้ังปี)             

ลายมือช่ือ ........................................................ 
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                             เจา้ของโครงการ 




